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UNIDAD EDUCATIVA LICEO DEL VALLE

MODELO CANVAS

	Aliados Clave

Mis aliados claves van hacer mis padres: María Dolores Calvache, Javier López.

Mis promovedores van hacer mi padres quienes me va ayudar con la compra de los productos y materiales que necesito para la elaboración de mi emprendimiento. 
	Actividades Clave

· Diseño y elaboración de los pinchos.
· Diseño de empaque

· Acciones
	Propuesta de Valor

· Vender una golosina diferente y divertida
· Higiene de mi producto

· Gomitas con ricos sabores

· Decorar el empaque


	Relación con el Cliente

· Vender con educación y una sonrisa siempre

· Escuchar las opiniones de nuestros clientes sobre el producto.
· Decorar 
	Segmentos de Clientes

Va dirigido para:

1. Todos los estudiantes del colegio Liceo del Valle.
2.  Todos los docentes del colegio Liceo del Valle.

Nuestros clientes más importantes son:

· La primaria 
· Familiares

· Vecinos

· Amigos



	
	Recursos Clave

Recursos económicos para comprar los materiales:

1. Gomitas

2. Palos de pincho

3. Fundas

4. Stickers

5. Publicidad


	
	Canales

· Vender en el puesto que me asignen.

· Letreros de mi producto.

· Publicidad

· Pedidos a domicilio en aulas del colegio.


	

	Estructura de Costes
N°
INSUMOS

VALOR UNITARIO

VALOR TOTAL

20

Paquetes de gomitas

$ 1 

$ 20 

1

funda de palos de pincho

$ 1,50 

$ 1,50 

1

paquete de fundas

$ 1,50 

$ 1,50 

1

rollo de cinta

$ 1,75 

$ 1,75 

1

paquetes de stickers

$ 2 

$ 2 

 

 

 

$ 26,75 


	Estructura de Ingreso
N°
PRODUCTO

VALOR UNITARIO

VALOR TOTAL

8

PINCHOS DE GOMAS

$ 0,75 

$ 6 

10

PINCHOS DE GOMAS

$ 0,75 

$ 7,50 

15

PINCHOS DE GOMAS

$ 0,75 

$ 11,25 

4

PINCHOS DE GOMAS

$ 0,75 

$ 3,00 

13

PINCHOS DE GOMAS

$ 0,75 

$ 10 

50

 

 

$ 37,50 

VALOR PROYECTADO
 

$ 37,50 

GASTOS

 

$ 26,75 

GANANCIA

 

$ 10,75 




Fuente: https://descargarmodelo.com/descargar-modelo-canvas/

